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TECHNOLOGIA

Licence Exécutive :
Commerce, Vente et Distribution

Objectifs:

-Former de futurs cadres commerciaux dans divers domaines| * Travaux drges

LES MODES D’EVALUATION DE LA FORMATION

* Devoir sur table, exercices

" Prise de parole individuelle ou en groupe
" Exposés

" Evaluation

* Soutenance (mémoire + rapport)

tels que le marketing , la fonction achat , la distribution , la com-
munication ect ,

Former des personnalités capables d’assumer des fonction de
responsabilité dans divers dommaines du commerce et de la
venie .

Programme de la formation :

v

Analyse du marché de la zone de
chalandise

»  Marketing des services

»  Négociation commerciale

Anglais du commerce et de la vente
Merchandising

Comportement du consommateur

LE PROKFIL:
Gestion de la Relation client

Cette licence s’adresse aux candidats : Stratégies et Distribution

» Titulaire d’'un BAC+2. »  Communication - promotion des vente
Droit de la distribution

»  Droit de la consommation

»  Comptabilité et contrdle de gestion
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